
Logo

TH I GIANỜ
M C TIÊU Đ T Đ CỤ Ạ ƯỢ

Tháng 1

Tu n 1ầ Ki n th c s n ph m,chuyên mônế ứ ả ẩ

Tu n 2ầ K  năng qu n lýỹ ả

Tu n 3ầ K  năng chuyên mônỹ

Tu n 4ầ K  năng bán hàngỹ

Tháng 2

Tu n 1ầ Ki n th c s n ph m,chuyên mônế ứ ả ẩ

Tuần 2
K  năng qu n lýỹ ả

Tu n 3ầ K  năng chuyên mônỹ

K  HO CH Ế Ạ
TH  VI CỬ Ệ

Tăng doanh số
Tăng s  l ng KHố ượ
Tăng n i l c cho Salesộ ự

Tăng doanh số
Tăng SL KH
Tăng n i l c cho Salesộ ự



Tuần 4

K  năng bán hàngỹ

Tháng 3

Tu n 1ầ Ki n th c s n ph m,chuyên mônế ứ ả ẩ

Tu n 2ầ K  năng qu n lýỹ ả

Tu n 3ầ K  năng chuyên mônỹ

Tu n 4ầ K  năng bán hàngỹ

Đánh giá 1 bu iổ

Tăng doanh số
Tăng s  l ng KHố ượ
Tăng n i l c cho Salesộ ự

Đánh giá k t qu  theo quýế ả
1. Xác đ nh chân dung KH m c tiêuị ụ
2. K  năng Presentỹ
3. K  năng ch t Salesỹ ố



L  TRÌNH ĐÀO T O 90 NGÀYỘ Ạ

V  tríị NVKD

CHI TI T/ CÔNG C  H  TR  CÔNG VI CẾ Ụ Ỗ Ợ Ệ
CÔNG C  ĐÁNH GIÁỤ HÌNH TH C ĐÀO T OỨ Ạ

Bài Present/ Báo cáo SL KH m iớ

Recap

1. K  năng tìm ki m Khách hàngỹ ế Bài Present/ Báo cáo SL KH m iớ

Bài test + đề xuất của nhân 
viên

Form đánh giá  (Google Form)

1. C p nh t ki n th c s n ph m m iậ ậ ế ứ ả ẩ ớ
2. C p nh t chính sách bán hàng m iậ ậ ớ

1. Qu n lý công n  KHả ợ
2. So n th o h p đ ngạ ả ợ ồ

1. Th c hành so n b  s n ph m m u theo yêu c u KHự ạ ộ ả ẩ ẫ ầ
2. K  năng t o d ng m i quan hỹ ạ ự ố ệ
3. K  năng Phát tri n khách hàngỹ ể

1. Th c hành khi g p KH tr c ti p: ự ặ ự ế
- Luy n t p câu h i hi n tr ng KHệ ậ ỏ ệ ạ
- Luy n t p x  lý t  ch i KHệ ậ ử ừ ố
- Luy n t p th c hành ch t Salesệ ậ ự ố
2. Th c hành g i đi n thoai và c i ti nự ọ ệ ả ế
- Nghe record
- Phân tích và đi u ch nh k ch b n g iề ỉ ị ả ọ

Bài test + đề xuất của nhân 
viên

Form đánh giá  (Google Form)

C p nh t ki n th c s n ph m m iậ ậ ế ứ ả ẩ ớ
C p nh t chính sách bán hàng m iậ ậ ớ

1. Th c hành xây d ng k  ho ch bán hàng theo tu n, ự ự ế ạ ầ
tháng


